Verkäufer-Kongress 2007 lockt mit Highlights 
Wettbewerb „Das beste Verkaufskonzept 2007“ läuft noch
Für alle „Disziplinen und Gewichtsklassen“ des Verkaufs findet am 24./25. August 2007 in Zürich der erste Länder übergreifende Verkäufer-Kongress statt. Angesprochen sind alle Vertriebsprofis, die etwas verkaufen wollen: Produkte, Dienstleistungen,   Ideen, Ansichten und nicht zuletzt sich selbst.
Ob Unternehmer, Geschäftsführer, Vertriebsleiter oder Sachbearbeiter – das tägliche Geschäft heißt Verkaufen. Für alle, die im Bereich Vertrieb zu tun haben, hat der für seine Hörbuch-Editionen bekannte Rusch Verlag, den Verkäufer-Kongress 2007 ins Leben gerufen. Mit getragen wird diese Weiterbildungsveranstaltung von mehreren berufsständischen Verbänden Deutschlands, Österreichs und der Schweiz. Das gemeinsame Ziel ist es, den Teilnehmern innerhalb von zwei Tagen umfangreiches, in der Praxis erprobtes, Verkäuferwissen zu vermitteln. Besonderer Wert wird auf die sofortige Umsetzbarkeit der Inhalte gelegt, so dass der Einzelne daraus für sich neue Verkaufsstrategien entwickeln und davon auch möglichst rasch profitieren kann.
In einer spannenden Kombination aus Vorträgen und Workshops zur Vertiefung einzelner Inhalte werden die unterschiedlichsten Aspekte des Verkaufens beleuchtet. Die Kongress-Teilnehmer können ihr Programm – siehe auch www.verkauf2007.ch – schwerpunktmäßig nach ganz persönlichen Bedürfnissen kombinieren. Einen Höhepunkt verspricht die Prämierung und Pokalübergabe für „Das beste Verkaufskonzept 2007“. Bis 23. Juli 2007 besteht noch die Chance, sich an diesem Wettbewerb (www.verkauf2007.ch/wettbewerb) zu beteiligen. 

1.676 Zeichen mit Leerzeichen

Abdruck honorarfrei 


Belege bitte an:


MM-PR


Postfach 6 26


95606 Marktredwitz


Tel.: 09231/96370


Fax: 09231/63645


� HYPERLINK "mailto:mm-pr@t-online.de" ��mm-pr@t-online.de�


www.mm-pr.de




















1
RuschKMVerkäufer-Kongress

