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Erfolg im Aussendienst

Verkäufer werden nicht für Besuche bezahlt, sondern für Resultate. Jedoch gewinnt im Aussendienst neben dem rei​​nen Verkaufsvermögen das Organisationstalent und stra​tegisches Kundenmanagement eine immer grössere Bedeutung. In seinem Hörbuch „Verkaufspower im Aus​sendienst“ bietet Dirk Kreuter Strategien und Techniken, diese Herausforderungen erfolgreich zu meistern.

Zum Verkaufen im Aussendienst gehört mittlerweile neben profes​sio​nellen Verkaufstechniken auch das Organisieren von Kunden​kon​takten, die Vor- und Nachbereitung von Kundenge​sprä​chen, effi​zientes Stammkundenmanagement, erfolgrei​che Kunden​rück- und Neugewinnung, Key-Account-Marketing wie auch Touren- und Be​suchs​​planung und ein effektives Termin- und Zeitmanagement. 

In mehreren Kapiteln behandelt Dirk Kreuter in seinem Hörbuch „Verkaufspower im Aussendienst“ aus dem Aufsteiger Verlag sowohl die Grundlagen wie auch die praktische Umsetzung erfolgreicher Strategien und Techniken des Aussendienstverkaufs. 

Eine Unmenge von Tipps, Hinweisen und Ratschlägen helfen den Hörern, ihren Erfolg im Aussendienst wesentlich zu steigern. Bei jedem Hören der CDs finden die Hörer neue und originelle Anregungen, die mit wenig Aufwand in den Verkaufsalltag integriert werden können. 
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